Bildungsmarkt SGB I

AKkquisition und Ansprache von Arbeitgebern
- Inhouse -

Angebot-Nr.
00004335

Termin
Permanentes Angebot
Startzeit: 09:00 Uhr

Dieses Angebot kann zu jedem Zeitpunkt gebucht werden.

Ort
Berlin

Beschreibung des Angebotes

Der Workshop "Akquisition und Ansprache von Arbeitgebern" wendet sich an alle Mitarbeiter des
Arbeitgeberteams und wird in Threm Haus oder in externen Seminarrié2umen in Threr Nié'2he
organisiert.

Weitere Informationen zum Angebot

Der Workshopié*2"Akquisition und Ansprache von Arbeitgebern"ié'~ist ein zweitié'2giger
Workshop. Wir begleiten den Workshop mit einem Workshoptrainer und einem
Seminarschauspieler.

Der Workshop ist sehr praxisnah und interaktiv.

i¢%Dber die zwei Trainingstage hinweg haben alle Teilnehmer die Gelegenheit sich im Team ié%ber
Vertriebsaspekte auszutauschen, ihren Kenntnisstand auf ein einheitliches Niveau zu bringen und
Verstié¢Y2ndnis fié'ar die KundenbediéVarfnisse und Kundenwelten zu entwickeln.ié'2Sie erarbeiten
anhand praktischer Beispiele verschiedene Vorgehensweisen im Beratungsgesprié’zch mit
Arbeitgebern.

Der Workshop ist sehr interaktiv. Verschiedene Szenen und Aufgaben werden am zweiten Tag durch



einen Seminarschauspieler dargestellt und somit bearbeitbar.

1¢Y2Kundenwelt"
Lernen Sie die Welt der Unternehmer und der Arbeitgeber kennen. Erié'artern Sie die
Anforderungen der Zielgruppen und erarbeiten Sie Akquisitionsansiéatze.

i¢%2Individualitié’at"
Erarbeiten Sie Beratungsdienstleitungen fi¢%r Ihre Kunden. Gehen Sie mit uns in den Dialog und
erfahren Sie, wie wichtig eine individuelle Angebotsgestaltung und Vorbereitung ist.

i¢2Umsetzung"

In einem Kundeninterview ki¢2nnen konkrete Fragen gestellt und Vertriebsstrategien besprochen
werden.

Gemeinsam erarbeiten wir mit unserem Kunden einen Leitfaden und die richtigen Prioritié¢%2ten im
Gesprié*Ach.

Angebotsmerkmale

Form
Workshop/Training

Bildungsziel
Ziel des Workshop:Reflektion ié¥2ber Ursache und Wirkung, Entwicklung von
GespriéYzchsstrategien, den Umgang mit Arbeitgebern, Kundentypen erkennen und effektik
agieren, Methoden in der Akquisition, Ansprache potenzieller Arbeitgeber, Umgang mit Erfolg
und Misserfolg.

Vertiefungsgrad
Aufbau/-Erganzung, Grund-/ Basiswissen, Spezialwissen

Zielgruppe
Mitarbeiter mit Kundenkontakt, Fi¢2hrungskriéfte und interne Trainer

Zugangsvoraussetzungen
keine

Technische Voraussetzungen
keine

Hinweise fur Behinderte
keine

Weitere Infos
Auf der Internetseite des Anbieters



https://www.bildungsmarkt-sgb2.de/interaktiv/kontakt/websiteRequest/i:4335

Angebot-Nr. 00004335

Anbieter

L
DIENVERSUM

DIENVERSUM

Training & Coaching
Wohlertstrasse 11
10115 Berlin
01703279357
032226438186

marco.kerber@dienversum.de

http://www.TreffpunktKompetenz.de

Veranstaltungsort

DIENVERSUM

Training & Coaching
Wohlertstrasse 11
10115 B_erlin
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01703279357

032226438186
marco.kerber@dienversum.de

http://www.TreffpunktKompetenz.de



Angebot manuell aktualisiert am 24.10.2017


http://www.bildungsmarkt-sgb2.de/service/hilfe.php

